Jak postupovat a premyslet pri vyberu
externiho partnera a zadani vyvoje

1. Navazovani spoluprace

Zamyslete se koho viastné hledate... Zmeénte uhel pohledul!
Nemeéli byste hledat klasického dodavatele, ale méli byste hledat
partnera, ktery s vami bude chtit néco budovat a tahnout za
jeden provaz.

Premyslejte tak, jako byste davali dohromady spolehlivy interni
vyvojovy tym. Byli byste ochotni si partnera zaclenit do firmy
misto vaseho vyvojového tymu? Pak jste nasli toho spravného!

Netrapte se s tvorbou specifikace sami. Neni ve vasich silach
sestavit perfektni zadani.

Radéji si uz na tvorbu specifikaci projektu najdéte vyvojového
partnera. V této fazi si s nim otestujete spolupraci a v prfipadné s
nim budete pokracovat v samotném vyvoji nebo se pohlédnete po
nékom dalsim.

Na zacatku vasi spoluprace proberte vzajemnéeé predstavy a
samotny projekt jak po technické, tak i po businessové strance.
Klicové je pochopeni projektu z co mozna nejvice Uhlt pohledu.

Po vyspecifikovani projektu by mélo byt ve vasem zajmu provest
analyzu zadani. Na zakladé analyzy Ize docela dobre pfipravit
odhad éasoveé narocnosti vyvoje i terminy dilCich fazi vyvoje.
Kvalitni partner mnohdy pfrijde s relevantni napady na vylepseni a
optimalizaci vysledného produktu.

Uvodni
schuzka

2. VVyvoj funkcniho vzorku

Budte soucasti vyvoje! Pocitejte s tim, ze i vam vyvoj Analyza a tvorba Tl
elektroniky zabere néjaky ¢as. Budte si jisti, Ze hodina tydné specifikace

na online schuzku a hodina tydné na zajiStovani potrebnych Navrh schématu
informaci a podkladl je absolutni minimum. Taky myslete na a vyvoj FW/SW .

to, ze vam vyvoj elektroniky zabere i mentalni kapacitu, na
kterou se casto zapomina a vede to pak c¢asto k frustraci, ze
s tim je vice prace, nez jaka byla vase predstava pred
zacatkem projektu.
Prubéh vyvoje v bodech: Navrh layoutu
1. Navrh schématu DPS 3 VVVOj FW/SW
1.1. Vyvoj embedded software
1.2. (Dle potreby) Vyvoj aplikace nebo pfislusného
softwaru
2. Navrh layoutu DPS
2.1. PokracCuje se ve vyvoji embedded softwaru
2.2. (Dle potreby) PokraCuje se ve vyvoji aplikace nebo
pfislusného SW
3. Vyroba a osazovani prvnich vzorku
3.1. PokracCuje se ve vyvoji embedded softwaru Vyroba
3.2. (Dle potifeby) Pokraduje se ve vyvoiji aplikace nebo vzorku
pfislusného SW
. OZivovani, testovani a debugovani prvnich vzorku
. Redesign podle zjiSténych pozZadavku z testovani .7
. Vyroba funkénich vzorku
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‘\‘ Testovér::u'u 3. Cesta k sériove erObé

Testovani, certifikace a zavadéni do sériove vyroby - to vsSe trva
‘ot meésice. Pocitejte s tim. Myslete take na to, ze k tomu vSemu
. budou potreba vyvojari a jsou to dalsi hodiny v rozpoctu, které je
‘ potfeba do celkového planovani zahrnout.
‘ V bodech:
1. Testovani funkéniho vzorku u zakaznika
2. Testovani v prislusnych laboratofich
3. Prototypova vyroba
, 4. Predseériova vyroba

K 5. Certifikace
’ Dle potreby se musi provést redesign podle zjisténych
, pozadavkd.
‘ Redesign
Prototypova - _.--" o
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4. Sériova vyroba

Elektronika i v sériové vyrobé potifebuje podporu vyvoje. At uz se
jedna o reseni nahrad soucastek (které se prestanou vyrabét),
reseni kvality vyroby a podobné.

Je dobré na to myslet a firmy z jinych oborl jsou nékdy
zaskocené, ze néco takového musi resit.

—_---
- ---
-~
il
-~y

Aktualizace \

9. Podpora

Ve vice jak poloviné pripadu chtéji zakaznici svUj produkt
vylepsovat a inovovat.

Vyvoj nikdy neskonci upiné a je dobré s tim pocitat a byt na to
mentalné pripraveny.

Vyrabét a prodavat elektronicky produkt neni jen o vyvoji
samotného produktu.

Je to i o testovacich zafizenich a nastrojich pro spravu celého
zivotniho cyklu produktu jako je logistika a zasobovani, uvedeni
na trh a marketing, aktualizace na zakladé pozadavkU trhu nebo
zakazniku, servis a podpora a mnohé dalsi.

Soustredte se na kliéoveé ¢cinnosti vaseho podnikani a
heztracejte ¢as a pozici na trhu budovanim vlastniho vyvoje, pro
ktery nebudete mit dlouhodobé vyuziti.

Pro vyvoj si hajdéte partnera, ktery vam bude vyhovovat a
postarejte se o svuj core business.



